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3QUE ES PIME'17? PROGRAMA

Inicio enero 2016

Finalizacion junio 2017

Campus IFFE

6.500 €

(pudiendo ser finanaciado el 100%)

Un programa Unico de capacitacién y asesoramiento H programa se estructura en dos éreas diferenciadas que se complementan y se ejecutan simulténeamente:
experto individualizado a lo largo de 6 meses, que te
pemitrd  emprender de forma profesional, para

alcanzar el éxito en tu negocio.

‘]l MENTORING
18 sesiones de acompanamiento y mentorizacion individual (6 meses) @)
Acompanamiento profesional individual y practico por parte de expertos que actuan como mentores en las distintas fases, bien en

. E ? 5 :
&A QUIEN VA DIRIGIDO el arangue del negocio o bien de la revision y acciones de mejora en el negocio actual para su crecimiento. Financiado al 100%

ACRE

Al contado (Descuento del 10%)

Emprendedores/as y empresarios/as que quieran poner en
marcha sus propios negocios © se encuentren en la fase IDEA

impulsar/ ndi m }
de impulsar/expandir sus empresas Creatividad

PLAN DE EMPRESA
DesionThinking @ER'HR @B TR PlandeMarketing © oo .7

Plan de Marketing | 1°FASE ACCESO A |
Plan Financiero | FINANCIACION |
Plan Comercial

Organizacién y Gestion

2QUE OBTENDRAS PARTICIPANDO EN PIME'17? T T

I Creatividad - Liderazgo - Negociacion: Networking
‘Gestion del Tiempo: Estilos de Direccion

| B 16 - Equilibri =
ﬂ Convertite en empresario. il (LRl O Ol lor O U o e © e
A U PLAN DE ACTUACION MODELO DE NEGOCIO
Contar con el apoyo y la experiencia de o _
empresarios que han sido emprendedores. Actividades Diseno y desarrollo integral
R 1 Calendario del modelo de negocio y la
| 2°FASE ACCESOA | e m o= == — |
FINANCIACION 4 Responsables \{olldoaon de la Propuesta » ' RESUMEN EJECUTIVO
a s \ ' Resultados Unica de Valor (PUV) para L - ———— = 4
Q Poner tu negocio en marcha. Indicadores de control acceso a la fase de financia-
Seguimiento y Control cion con ayuda de herramien-
tas innovadoras: Lean
[peo)l Financiar tunegocio. LA PERSONA Canvas, PMV  (Producto
YO emprendedor Minimo Viable), Mapa de
DAFO. personal Empatia, etc.

== Conocimientosy herramientas innovadoras

= de gestion, y el desanollo de habilidades
personales necesarias para el éxito en tu
actividad empresarial.

24 FORMACION
Realizacion de 7 médulos formativos presenciales grupales (24 horas)

Contenidos transversales especialmente disehados para el colectivo emprendedor, que aportan habilidades y heramientas imprescindibles para la especializacion empresarial.

. MODULO 1 MODULO 2 MODULO 3 MODULO 4
METODOLOGIA
» . . ) PRESENTACION DEL PROGRAMA: WORKSHOP DE CREATIVIDAD PROYECTO Y MODELOS DE ALTERNATIVAS Y FUENTES DE
Interaccion activa y constante del participante segun la INICIO DEL CAMINO HACIA EL EXITO NEGOCIO FINANCIACION

metodologia de aprendizaje denominada “learning by
doing” El emprendedor/empresario aprende poniendo
en practica de la mano de expertos, y a través de las
Ulimas heramientas de gestion, su propia idea de
negocio o mejoras aplicables a la empresa ya en
marcha.

“Enfoque 100% prdactico
y desarrollo individual y
personalizado de
TU negocio”

Jormada informativa de presentacion del
contenido del programa y su desarrollo.
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La creatividad como elemento clave para
reforzar la concepcion de la idea del
negocio asi como para implantar criterios
de innovacion y mejora continua.

MODULO 5

DESARROLLO  DE  HABILIDADES
DIRECTIVAS |

Orientar el negocio con criterios de
liderozgo y planteando  decisiones
acertfadas suponen un apoyo al éxito
empresarial.

Plantear el proyecto empresarial de una
manera ordenada y congruente resulta
esencial en los momentos de incertidumbre
actuales.

MODULO 6

DESARROLLO  DE  HABILIDADES
DIRECTIVAS I

Las habilidades de comunicacion son
esenciales para la gestion adecuada
de las actividades empresariales.

Localizacion de fuentes de financiacion
de proyectos, identificando de modo
concreto las necesidades economicas
que precisa cada proyecto empresarial
en cada momento evolutivo.

MODULO 7

COMO LO HACEN LOS MEJORES.
HISTORIAS DE EXITO EMPRESARIAL

La practica y orientacion que supone el
eiemplo son la mejor heramienta para
poder aprender de la experiencia ajena.




